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Power of Selling Skills  

เจาะลกึเคล็ดลบั และ เทคนคิการขาย 
 

ระยะเวลา 1 วัน 

 

หลกัการและเหตผลุ   

 

“การขาย คอื ทุกสิง่ทุกอย่าง” เพราะทุกสิง่ที่องคก์รบรษัิทสรา้งขึน้ สุดทา้ยสู่ปลายทาง คอื การสรา้งผลลัพธ ์น่ันก็คอื ยอดขาย 

หรือ รายไดน่ั้นเอง ดังนัน้ นักขาย จงึเป็นบุคลากร ที่มีความส าคัญอย่างยิง่ยวด ทัง้ครองใจลูกคา้ได ้และ เป็นภาพลักษณ์ของ

องคก์ร อกีดว้ย 

 

แมยุ้คสมัยปัจจุบันนี้ การใชโ้ทรศัพทม์อืถอื และอนิเตอรเ์น็ต สามารถออนไลน์ เชือ่มโยงไปท่ัวโลกไดอ้ย่างรวดเร็ว อย่างไรก็ตาม 

ทักษะการขาย แบบคนเจอคน (Offline/Face-to-Face) ก็ยังคงส าคัญ เพราะสามารถกระชับความสัมพันธ ์สามารถสรา้งความ

ไวว้างใจ  และ สรา้งความร่วมมอืกันไดอ้ยา่งทรงพลังทีส่ดุ  

 

ทักษะการขาย เป็นสิง่ที่สามารถฝึกฝนใหก้า้วหนา้ได ้หลักสูตร Power of Selling Skills ไดร้วบรวมทักษะการขายที่ทรงพลัง

จ านวนมา  สามารถน าไปประยกุตใ์ช ้เพือ่เพิม่ประสทิธภิาพ,ประสทิธผิล มยีอดขายระดับสงูไดอ้ยา่งตอ่เนื่อง 

 

วตัถปุระสงค ์  

 

▪ เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรม มทัีศนคตทิีด่ ีและ ตระหนักในคณุคา่ของงานขาย 

▪ เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรม เขา้ใจลกูคา้ และ เขา้ถงึกลไกการตัดสนิใจซือ้ของลกูคา้  

▪ เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรม สามารถสรา้งยอดขาย ในระดับทีส่งูขึน้ อยา่งไรข้ดีจ ากัด 

▪ เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรม มองเห็นจุดแข็งของตนเอง มั่นใจ และ มคีวามสขุ 

▪ เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรม สามารถคน้หาความตอ้งการทีแ่ทจ้รงิของลูกคา้ไดอ้ย่างชดัเจน  

▪ เพือ่ใหผู้เ้ขา้อบรม เขา้ใจกระบวนการของทมีขาย และการบรหิารงานขาย 

▪ เพือ่ใหท้มีงานขายทกุคน ไดม้ยีอดขายเตบิโต ประสบความส าเร็จ อยา่งย่ังยนื 

 

รายละเอยีดหลกัสูตร 

 

▪ การขาย และความส าคัญของการขาย 

▪ ภาพลักษณ์ของนักขาย : บคุลกิภาพ ค าพูด น ้าเสยีง และ ภาษากาย 

▪ การคน้หา และ สรา้งกลุม่ลกูคา้  

▪ การเตรยีมการขาย  

▪ กระบวนการขาย 5 ขัน้ตอน 

▪ เทคนคิการคน้หาขอ้เท็จจรงิของลกูคา้ 

▪ เทคนคิการเปิดใจ เคล็ดลับการเขา้ไปน่ังในหัวใจของลูกคา้ 

▪ เทคนคิการน าเสนอสนิคา้ ใหโ้ดนใจ และตรงจุด 

▪ เทคนคิการตอบขอ้โตแ้ยง้อย่างตรงประเด็น และมพีลัง 

▪ เทคนคิการปิดการขาย ดว้ยหลากหลายวธิ ี
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▪ เทคนคิการโนม้นา้ว อยา่งมพีลัง 

▪ เทคนคิการสรา้งสมัพันธภาพอยา่งย่ังยนื ดว้ย การบรกิาร 3 ขัน้ตอน 

▪ เทคนคิการวางแผนงานขาย 

▪ การตดิตามลกูคา้อยา่งเหมาะสม 

▪ เทคนคิการขยายฐานลกูคา้ใหม ่และกลยทุธโ์ซไ่รป้ลาย 

▪ เทคนคิการขายแบบทวคีณู ดว้ยการสรา้งศนูยอ์ทิธพิล  

▪ แนวทางการฝึกซอ้มการขาย เพือ่สรา้งพลังอยา่งตอ่เนื่อง 

▪ เทคนคิการขายในสถานการณ์ตา่งๆ สถานทีต่า่งๆ เชน่ ออกบธู นัดเขา้พบ หรอื น าเสนอตอ่กลุม่บคุคลจ านวนมาก 

 

รปูแบบการฝึกอบรม 

 

เนน้ผูเ้รยีนเป็นศนูยก์ลาง โดยเริม่ตน้ทีค่วามเขา้ใจ ระดับตัวบคุคล เรยีนรูเ้ทคนคิการขายต่างๆ  ดว้ยความสนุกสนานผ่านการสือ่สาร

พูดคุย ระหว่างผูอ้บรม และวทิยากร รวมถงึกจิกรรมฝึกจ าลองสถานการณ์ต่างๆ ฝึกไหวพรบิในการสื่อสาร และแกปั้ญหา ซึง่มี

สอดแทรกในแตล่ะหัวขอ้ เพือ่ความเขา้ใจและสามารถน าไปประยกุตใ์ชไ้ดจ้รงิ 

 

ผูท้ ีเ่หมาะจะเขา้รบัการอบรม 

 

พนักงานขาย พนักงานปฏบัิตกิารผูเ้กีย่วขอ้ง และ หัวหนา้งาน  

 


